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Úvodem – o co jde v této knize a jak to můžete co nejlépe zužitkovat (česky a anglicky)

 


Člověk nedostane od druhých lidí to, co si spravedlivě zaslouží, ale pouze a právě to, co si, nespisovně avšak výstižně řečeno, vykomunikuje.

Tato věta se nejvíce líbila redaktorce Mladé fronty Dnes, se kterou jsem před časem dával dohromady více než dvě stovky krátkých populárně naučných fejetonů do příloh Zaměstnání, Vzdělávání a Vztahy.

V této větě je hluboká pravda. Pro komunikační dovednosti platí snad více než pro jiné věci a záležitosti parafráze dalšího známého úsloví:

Komunikační dovednosti jsou dobrým sluhou, ale zlým pánem.

Dobrým sluhou tehdy, když je ovládáme, když je umíme, když nám tedy – doslova řečeno – kdykoliv slouží.

Zlým pánem tehdy, když ony dovednosti slouží někomu jinému. Nebo prostě slouží někomu jinému citelně lépe než nám.

A maximálně zlým pánem tehdy, když ten onen, komu ty komunikační dovednosti slouží, to s námi nemyslí zase až tak dobře. Když je s námi v konkurenčním vztahu, když je navíc schopen a ochoten pro získání svých nezasloužených výhod i faulovat.

Přečtěte si tedy – podle zásady „maximum know-how za velmi přijatelný čas“ – to hlavní o svých zbraních. Nemusím zde snad sáhodlouze připomínat, že David Gruber zde v naší zemi byl s touto tématikou široce známý ještě před příchodem jakýchkoliv expertů ze zahraničí, že on tyto experty na klasickém českém knižním trhu už přes dvacet let téměř bez reklamy suverénně poráží…

Zahraniční experti nejsou všichni špatní či zaostalí. Jsou mezi nimi i vynikající a úžasní. Jejich společným znakem – zejména těch z USA – je však na naše poměry nebetyčné sebevědomí. A nesmírná obratnost v marketingu a PR; někdy férová, jindy ovšem pěkně triková a záludná. Už rozeznání zrna od plev v jejich široké a stále dorážející nabídce je jakýmsi cvičením v rozpoznávání řečnických triků a odolávání jim.

Pravda – v USA mají ony „success stories“ a „personal development“ nejmohutnější tradici. V USA se stále točí na světové poměry největší peníze, v USA se lze s největší pravděpodobností vypracovat z nuly na špičku prestiže podnikatelské, finanční, společenské.

Říkávalo se, že kdo chce být opravdu ve světové finanční špičce, neměl by bydlet dále než padesát mil od newyorského Wall Streetu…

Uspět tedy můžete nejspíše tam. Ale trénovat na tamější úspěch není nutné jedině tam a jedině z tamních zdrojů.

Je to obdobné jako u tenisu. Tenisová akademie Nicka Bollettieriho na Floridě je nejen proslulá, ale jistě i špičková. Sám Nick je ochoten za nějakých tisíc dolarů si s vámi i pár minut osobně zapinkat a občas při tom poradit přes síť, jak lépe hrát bekhend… Nicméně, znám jednoho takového tenistu, který se dostal na špici i zcela bez návštěvy floridské tenisové akademie. Pinkáním dřevěnou pálkou o zeď v Komenského sadech na břehu řeky Ostravice v Ostravě. A pak dalšími aktivitami, dlouhá léta s rádci a poradci českými. A jak ty Američany pak porážel, kolik dlouhých let je překonával všechny… ten Ivan Lendl.

Nebuďte tedy ani vy příliš skromní. A vězte, že komunikační a kariérovou dírou do světa i v těch nejvyspělejších zemích můžete udělat i na základě českého vědění, českého know-how.

Samozřejmě – je třeba to české know-how ovládat nejen česky, ale i anglicky.

A právě k tomu vám chce pomoci tato e-kniha. České komunikační know-how je zde též převedeno do angličtiny. Přeloženo člověkem, který běžně v anglickém jazyce danou problematiku přednáší. Zkontrolováno profesionálními specializovanými angličtináři, držiteli nejvyššího Cambridgeského certifikátu CPE.



	
	


	
		Vážení čtenáři, právě jste dočetli ukázku z knihy Odhalte manipulující trikaře.

		Pokud se Vám ukázka líbila, na našem webu si můžete zakoupit celou knihu.
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